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Profesional del

7 PASOS PARA CONVERTIRSE EN UN

Mercadeo en Red PROFESIONAL DEL
MERCADEO EN RED

Por: Eric Worre GoPro

Tengo una manera de que ganemos algo de dinero extra”, yo le dije, “jCuéntame

mas!”

Y asi, tres meses después de comenzar, mi ingreso por Mercadeo en Red terming.
Y cuando sucedid, mi actitud positiva desaparecio. Comencé a culpar a todos y a
todo por mi falta de éxito. Mi contacto no me estaba ayudando lo suficiente. La

compafiia no brindaba una capacitacion adecuada. No conocia a suficientes
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personas. Nadie me respetaba por ser joven. Culpaba al producto. Culpaba a la

compaiiia. Culpaba a la economia. Culpaba a todos menos a mi mismo.

Pero tenia un gran problema. Culpar al mundo no estaba ayudando a pagar mis

cuentas. “; Como es que alguien se convierte en un experto en ESE tema?”.

Asi que decidi que ese dia cambiaria mi enfoque y desarrollaria las habilidades para
convertirme en un Profesional del Mercadeo en Red (Network Marketing Pro). Ese

fue el dia que cambié mi vida.

Desde entonces, mi vida ha sido una aventura asombrosa. El Mercadeo en Red se
convirtié una carrera para mi. Tengo completa libertad sobre mi tiempo. He conocido
a las personas mas increibles por todo el mundo. He podido tocar y ser tocado por
las vidas de cientos de miles de personas, he viajado por todo el mundo, he
contribuido a las causas que son importantes para mi y, sobre todo, me he

convertido en una mejor persona durante el proceso.
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CAPITULO UNO

El Mercadeo en Red No Es Perfecto...

Solamente Es Mejor

“La Lista de la Profesién Perfecta”.

Las personas usualmente comienzan por nombrar lo que no quieren:
* Sin jefe

* Sin desplazarse al trabajo

* Sin reloj de alarma

* Sin empleados

* Sin politicas

» Sin compromisos

+ Sin discriminacion

* Sin requisitos educativos

Después, al ir las personas usando su imaginacion en una manera
mas positiva, comienzan a visualizar las caracteristicas positivas:
* Algo positivo

» Gran producto o servicio

* Ingresos ilimitados

* Ingreso residual

* Disfrutar de la gente con quien se trabaja
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* Libertad de tiempo

* Algo significativo

El Mercadeo en Red No es Perfecto...Solamente es MEJOR
* Crecimiento personal

* Muchos beneficios

* Internacional

+ Contribuir a causas loables

* Bajo riesgo

* Bajos costos de inicio

* Resistente a la economia

* Beneficios Fiscales

* iDivertido!

Todos los “empleos” que conozco pertenecen a una de cinco

categorias:

* De cuello azul [Técnicos manualidades]

* De cuello blanco [Profesionales, oficina, cubiculo]

* Ventas [ Puede la profesion de las ventas pagar las cuentas? Claro.]

» Dueno de un negocio tradicional [Tienen éxito o fracasan.]

* Inversiones. [Necesitas ser muy habil y tener mucho conocimiento.]

Si vas a ser un inversionista, debes aceptar que de vez en cuando las cosas saldran

de tu control. Y cuando eso sucede, puede ser muy caro.
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La NUEVA Economia

El ascenso de la corporacion

Paso uno: Ve a una escuela para aprender como ser un empleado.
Paso dos: Encuentra una compafiia que te contrate.

Paso tres: Trabaja para esa compafiia por 40 afios.

Paso cuatro: Jubilate.

Evolucion6 un proceso diferente.

Paso uno: Ve a una escuela para aprender como ser un empleado.

Paso dos: Encuentra una compafia que te contrate.

Paso tres: Cambia de compafia por varias razones politicas y econdmicas, cada
tres a cinco afos, durante el curso de tu carrera.

Paso cuatro: Date cuenta de que no puedes jubilarte de manera confortable

después de 40 afos, asi que continuas trabajando.

En el futuro, solamente te pagaran en base a tu desempefio. No te pagaran por tu
tiempo. Las personas en la industria del servicio de la comida ya viven en este
modelo. Obtienen un bajo pago por hora, por requisito de ley, y ganan su dinero en

base a las propinas que se basan en su desempefio. Propinas.
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El Mercadeo en Red es MEJOR

Es extremadamente eficiente pues, en la Nueva Economia, la publicidad de boca

en boca continda siendo la mejor manera de promover un producto o servicio.

Compafiias de Mercadeo en Red QUIEREN que ganes todo el dinero que puedas
ganar. Si de todos modos te van a pagar en base a tu desempefio, ¢para qué

establecer un tope?

Debes aceptar una pérdida temporal de tu estima social por las personas

ignorantes.

La atraccion de que se nos pague por el esfuerzo de alguien mas es poderosa,

pero usualmente es malentendida.

La gente que lo acepta obtiene MUCHO dinero. Las compafiias pagan cantidades
ilimitadas a las personas que pueden ayudar a que los ciegos vean, a quienes
educan a los ignorantes y a quienes pueden construir una comunidad de personas

con pensamientos similares.

La verdad es que el Mercadeo en Red no es perfecto. Solamente es MEJOR. jY

esa es la realidad!
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CAPITULO DOS

Si Vas a Ser Parte del Mercadeo en Red,

Decide Ser Profesional. Decidete Por Go Pro

Impostores

Los impostores tratan a esta profesién como si fuera un boleto de loteria. Estan

esperando poder ganar mucho con el menor esfuerzo posible.

Amateurs
v' Los Amateurs se enfocan en cosas diferentes. Una de las cosas en que
continué enfocandome como amateur fue en la suerte. En verdad esperaba
tener suerte y firmar a un gran distribuidor que fuera a hacerme rico.
v Siempre me preocupaba por el momento oportuno. ¢Llegué lo
suficientemente antes?
v' La tercera cosa en la que me enfoqué como amateur fue en cuanto a la

posicion.
Después, al final me decidi por Go Pro (ser Profesional). La definicion de Wikipedia

para un profesional es: “Una persona a quien se le paga para realizar tareas

especializadas y completarlas a cambio de una cuota”.
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“Una persona que es un experto en las habilidades necesarias para construir una

grande y exitosa organizacion de Mercadeo en Red”.

El entusiasmo es bueno, pero, eventualmente, necesitas unir la pasion con las

habilidades.

Los atletas profesionales dedican horas y horas para prepararse para una
competencia, pero cuando de unirse al Mercadeo en Red se trata, no dedican ni un
dia para aprender nuestras habilidades. Los doctores dedican décadas de sus
vidas, con gastos muy altos, para ser mejores médicos, pero cuando de unirse al
Mercadeo en Red se trata, no dedican ni un mes a estudiar y practicar para ser un

Profesional.

Tomara unos siete afos ser de clase mundial. Las buenas noticias son que esta
profesion es un poco mas flexible y puedes ganar mucho dinero mientras te

conviertes en un experto.

Cuando me decidi por Go Pro (ser profesional), todo cambié para mi. Dejé de
enfocarme en la suerte, en el momento indicado, en la posicion y los atajos. Incluso
dejé de enfocarme en el dinero. Mi mundo cambié cuando comencé a enfocarme
en las habilidades y que hice el compromiso de practicar, practicar y practicar hasta
dominarlo. Te daras cuenta que inspiraras a otros cuando haces este importante

cambio.
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Soy coach en marca personal como marketing digital, pero también soy un

Profesional del Mercadeo en Red.

CAPITULO TRES

Como En Cualquier Profesion, Necesitaras

Aprender Algunas Habilidades

Existen tres elementos basicos para tu negocio de Mercadeo en Red.

v" Primero, Todos en la compaiiia tienen el mismo producto a ofrecer.

v' Segundo, tienes el plan de compensacion de la compaiiia.

v El tercer elemento es el mas importante, y ese eres TU. Tu eres la Unica
variable. Todos tienen el mismo producto y plan de compensacion, pero tu
seras la diferencia entre el éxito y el fracaso. Esto comienza y termina

conmigo.

Todo cambia cuando aceptas toda la responsabilidad por tu carrera en el Mercadeo

en Red.

Si en la universidad se ofreciera una materia sobre Mercadeo en Red, seria una de
las clases mas faciles de cursar. No es ingenieria espacial, pero te dara gusto saber

gue es uno de los sets de habilidades mejor pagadas en el mundo.
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CAPITULO CUATRO
Habilidad #1—Encontrar Prospectos

¢ Te sorprenderia saber que aproximadamente el 80% de todas las personas que

se unen al Mercadeo en Red se enfocan a construir un negocio como impostores?

“Harvey, a partir de ahora y por el resto de tu vida, quiero que tomes a cada persona
gue conozcas, obtengas su informacion de contacto, y encuentres una manera
creativa para estar en contacto”. El ha hecho eso por mas de 60 afios, y hoy su lista
de amigos tiene mas de 12,000 personas. Y no son solamente amigos sociales. Son

amigos de verdad, y me considero afortunado de estar entre ellos.
Paso uno: Tu lista sera tan completa como puedas. Incluye a todas las personas
en que puedas pensar. TODAS. No importa si son 0 no un prospecto. Tu base de

datos sera uno de tus activos mas importantes.

Paso dos es ver tu lista y pensar en la gente que conocen - el segundo grado de

separacion. Es probable que conozcas a la mayoria.

Paso tres: Expande tu lista constantemente. Es por eso que los profesionales la

llaman una “Lista de Candidatos Activos”.
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Los profesionales desarrollan un nivel mas alto de atencién. Ponen atencién al

mundo. Saben que conoceran personas nuevas todo el tiempo.

Solamente agrégalas a la lista, haz amigo, desarrolla una conexion, y cuando el

momento sea apropiado, puedes ayudarles a entender lo que tienes por ofrecer.

Paso cuatro: Conoce gente a proposito. Encuentra lugares y organizaciones en
donde conocer nuevas personas. No solamente sera bueno para tu negocio, sino

gue también haras grandes amigos.

02/11/2019 Pagina 41

CAPITULO CINCO

Habilidad #2—Invitar a los Prospectos a
Entender Tu Producto u Oportunidad

Habilidad de “entrada” para el Mercadeo en Red

“Algunos si. Algunos no. ¢Qué importa? El que sigue!”. Pero al ser un cazador,

todos a mi alrededor se sentian como la presa y comenzaron a evitarme.

Los grandes de la industria multinivel, No eran cazadores. Eran como granjeros.
Construian relaciones. Construian amistades. Su obijetivo inicial era educar a sus

prospectos en lo que tenian que ofrecer y después dejar que esos prospectos
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decidan si era algo que querian hacer. En lugar de actuar como tiburones, eran

como entrenadores o consultores.

v' La primera cosa que hacian era invitar a las personas para que asistieran a

algun tipo de evento.

v' La segunda cosa que hacian era invitar a las personas a resefiar algun tipo
de herramienta. Son CDs, DVDs, revistas, folletos, sitios web vy

presentaciones en linea.

De los dos métodos usados para ayudar a educar a los prospectos, los eventos son

los mas efectivos. “prueba social”

Tal vez no tengan tiempo de manejar de un lado de la ciudad al otro para poder
conocerte, pero pueden escuchar un CD en su carro, observar un DVD, leer una

revista o bien observar una presentacion en linea.

Todo lo que hice fue aprender como tener éxito al invitar personas a

un evento, ensefando a todos a hacer lo mismo.

Como un profesional, vas a invitar a tus prospectos para revisar una herramienta o

asistir a un evento. Aqui tienes lo que NO haras: NO vas a presentar tu propuesta
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a las personas tratando de maravillar al mundo con tu sabiduria. Ese enfoque

alimentara tu ego pero robara a tu cuenta de banco.

TO habilidad para lograr que un grande grupo de personas hagan de manera

consistente unas cuantas cosas sencillas sobre un periodo extendido de tiempo.

Regla Nimero Uno

Debes separarte emocionalmente del resultado. Esto es extremadamente
importante. Recuerda, nuestro objetivo inicial es la educacion y el entendimiento.
Si te enfocas en la educacion y el entendimiento, te divertirds y tus prospectos

disfrutaran de la experiencia.

Regla Nimero Dos

Se tu mismo. Muchas personas se convierten en alguien mas cuando comienzan a
invitar.

Regla NUmero Tres

Trae algo de pasion. El entusiasmo es contagioso. Esta bien emocionarse un poco.
Enfécate.

Regla Namero Cuatro

Ten una postura fuerte. Eran audaces. Tenian confianza en si mismos. Se tu mismo,

pero mas audaz. Se td mismo, pero mas fuerte. Se t0 mismo, pero ten mas

confianza en tu persona - por lo menos estas invitando a los demas.
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Ocho pasos para una invitacion profesional.

Solo para Cara a Cara o telefdnico.

Paso Uno: Tienes prisa: Esto es una cuestion psicoldgica. Las personas siempre

se sienten atraidas a otra persona que tiene cosas que hacer.

“Me tengo que ir, pero...” ; Entiendes? Establece en tu tono algo de urgencia.

Paso Dos: Elogia al prospecto: “Tienes una increible mente para los negocios y

puedes ver cosas que las demas personas no ven”.
Si no conoces al prospecto: “Eres muy perspicaz. ;Puedo preguntarte a que te
decidas?”. La clave para el elogio es que debe ser sincero. Encuentra algo que

puedes usar con honestidad para elogiar a tu prospecto, y usalo.

Paso Tres: Realiza la Invitacion:

Esto se usa cuando invitas a las personas para que conozcan mas sobre una
oportunidad para ELLOS.

“¢ Todavia estas buscando un trabajo (o un trabajo diferente)? He encontrado una
manera para que ambos comencemos un gran negocio sin todos los riesgos”.

Ejemplos para prospectos de mercado desconocido:

“¢ Planeas hacer lo que haces ahora durante el resto de tu carrera?”
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La Estrategia Indirecta

“‘Encontré un negocio que en verdad me emociona, pero, ;qué se yo? Tu tienes
tanta experiencia. ¢ Podrias verlo por mi y me dices si estoy tomando la decisién
correcta?”.

Ejemplos para prospectos de mercado desconocido:

“‘He comenzado un negocio con un producto que pienso tiene mucho sentido, pero

me gustaria oir tu opinién. ¢ Podrias darle un vistazo y darme tu opinién?”

La Estrategia Super Indirecta

“Trabajo con una compafiia que se esta expandiendo en tu area y busco personas
perspicaces que quieran algo de dinero extra. ¢Conoces a alguien que pueda
cumplir con esa descripcion?”.

Paso Cuatro: Si yo, ¢ta lo?

“Si yo te invitara a un seminario en la web que es solo por invitacién especial, ¢ tu
lo checarias?”
“Si yo te invitara a una llamada en conferencia que es solo por invitacion especial,

Jta lo harias?”

Primero, es reciproca. Das y recibes
Segundo, te coloca en una posicion de poder. Solo estas ofreciendo un intercambio
de valores.

Y tercero, implica que TU tienes algo de valor que ofrecer.
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Si iniciaste la llamada con urgencia, has elogiado al prospecto, realizaste la
invitacidn y preguntaste, “Si yo, ¢ tu 10?”, su respuesta sera “si” casi durante el 100%
de las veces, pudiendo pasar al paso cinco.

Si dicen que no, agradéceles por su tiempo y sigue adelante. Ademas, revisa los
pasos del uno al tres para ver si pudiste haber hecho algo mejor. NO les des tu

material.

Paso Cinco: Confirmacion #l - Compromiso de tiempo

Ya preguntaste “Si yo, ¢tu l0?”, y han dicho que si.

“¢, Cuando crees que definitivamente podras revisar la liga del sitio web?”

Paso Seis: Confirmacion #2 - Confirma el compromiso de tiempo

Si te dicen que veran el DVD el martes por la noche, tu respuesta debe ser algo
como: “Asi que si te llamo el miércoles por la mafana ya lo habras visto, ¢ cierto?”.
Dijeron que revisarian el material, que lo harian en un momento en especifico y que,
si les llamabas después, ya habrian revisado el material. Hiciste todas las

preguntas. Sus respuestas establecieron la cita.
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Paso Siete: Confirmacién #3 - Agenda la siguiente llamada

Este paso es sencillo. Solamente pregunta: “4 A qué numero y a qué hora seria
mejor llamarte?”. Te diran lo que funcione mejor para ellos, y ahora si tienes una

cita real.

Paso Ocho: Cuelga
Recuerda, tienes prisa, ¢cierto? Una vez que confirmaste la cita, lo mejor que
puedes decirle a alguien es algo como esto: “Genial, hablaremos luego. jTengo que

irme!”.

Muchas personas consiguen concertar una cita y después logran echarlo a perder
al continuar hablando mas y mas. Recuerda, nuestra meta es la educacion y el

entendimiento y dejaremos que la herramienta haga gran parte del trabajo.

Ejemplo:

“Hola, no tengo mucho tiempo para hablar, pero era muy importante poder llamarte.
Escucha, eres una de las personas mas inteligentes en cuanto a finanzas que yo
conozco, y siempre te he respetado por eso. Cuando me dijiste que no te gustaba
tu trabajo, ¢.era en serio o solo estabas bromeando?” (Dicen que era

en serio).
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“Bien, creo que he encontrado una manera para que puedas crear una opcion de
salida. Tengo un CD que describe mejor lo que te menciono. Si yo te lo doy, ¢ta lo

escucharias? (Dicen si.)

“¢, Cuando crees que definitivamente podras escucharlo? (Dicen que el martes). “Asi
gue si llamo él miércoles, ya lo habras escuchado, ¢ cierto?” (Dicen que si).
“Bien, te llamaré entonces. ¢ A qué numero y a qué hora seria mejor llamarte?” (Te

dan la informacion).

“Perfecto. Hablamos entonces. Tengo que irme. jGracias!”

Un buen amigo-Estrategia Indirecta
“‘Hola, voy de salida, pero necesitaba hablar rapidamente contigo. ¢ Tienes un

segundo? Genial. Siempre me has apoyado y en verdad lo aprecio”.

“Acabo de comenzar un Nuevo negocio y estoy muy nervioso. Pero antes de seguir
necesito practicar con alguien amigable. ¢ Te molestaria practicar conmigo”? (Dicen
que lo haran). “jExcelente! Si yo te diera un DVD que presenta toda la informacioén

de manera profesional, ¢,tu lo verias?” (Dicen que si).

“Dura unos 15 minutos. ¢ Cuando crees que definitivamente podrias verlo?” (Dicen

que el jueves). “Asi que si llamo él viernes por la mafana, ya lo habras revisado,
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¢ cierto? Excelente. 4 A qué numero y a qué hora seria mejor llamarte?” (Te dan la

informacion). “Perfecto. Hablamos entonces. Tengo que irme. jMuchas gracias!”.

Una persona muy exitosa-Estrategia Super Indirecta
“Sé que estas muy ocupado y yo también tengo un millon de cosas que hacer, pero
me da gusto haberte encontrado. Eres alguien muy exitoso y siempre te he

respetado por la manera en que haces tus negocios”.

“‘Recientemente comencé algo nuevo y estoy buscando personas perspicaces. Es
claro que esto no es para ti, pero queria preguntarte si conocias a alguien
ambicioso, que le guste el dinero y a quien le emocione la idea de agregar un
significativo flujo de dinero adicional a sus vidas” (Dicen que conocen a algunas

personas).

“‘Entiendo que quieres saber mas sobre esto antes de recomendar algunas
personas. Tengo un CD que explica exactamente lo que estoy haciendo y qué tipo

de personas estoy buscando. Es corto”.

“Si yo te lo envio, 4 tu lo revisarias? (Dice que lo harian). “Gracias. ¢ Cuando crees

que definitivamente podrias verlo?” (Dice que el préximo lunes).

“Bien, si llamo él martes ya lo habras revisado, ¢ cierto?”.
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“Bien. Te llamo entonces. ¢ A qué numero y a qué hora seria mejor llamarte?” (Te
dan la informacién). “Genial. Gracias de nuevo, en verdad aprecio mucho tu ayuda.

Hablamos el martes”.

En cuanto alos libretos, es mejor si presentas los conceptos basicos y no te enfocas
demasiado en el libreto exacto. La vida no funciona asi. Pero si aprendes a hacer
saber a tu prospecto que tienes prisa, lo elogias, lo invitas, le entregas una
herramienta, preguntas “Si yo, ¢ tu l0?”, confirmas usando el proceso descrito arriba,

y finalmente cuelgas o completas la invitacion, te ira bien.

No te preocupes por tener suerte, solo practica, practica y practica.

04/11/2019 Pagina 67

CAPITULO SEIS
Habilidad #3—Presentar Tu Producto u
Oportunidad a Tus Prospectos

iTU no eres el problemal

El tercer problema era que, aun si en verdad pudiera convertirme en un experto, los
otros distribuidores en mi organizacion no tenian el mismo deseo o la disposicion
de aprender. Como resultado, yo era la persona que daba cada presentacion. No
es posible crear una organizacion que pueda duplicarse si usas esta estrategia y sin

duplicacién, el Mercadeo en Red es solamente un trabajo.
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En el Mercadeo en Red, no importa lo que funciona. Solamente importa lo que se

duplica.

Los profesionales usan herramientas en lugar de su propia sabiduria. Los
profesionales usan los eventos en vivo en lugar de sus propias presentaciones. Los
profesionales usan a otros distribuidores para proporcionar los datos en lugar de

proporcionarlos ellos mismos.

Los profesionales traen consigo pasion, entusiasmo, emocion y conviccion. Si
alguna vez observas a un profesional trabajando, apreciaras un fuego en ellos que

es contagioso.

En otras palabras, la persona al frente del salon dando la presentacién usualmente
tiene un ingreso por encima del promedio. Aprender a contar historias era muy
valioso para hacer crecer mi negocio, y lo ha sido hasta la fecha. El tema de mi

historia fue “si yo pude hacerlo, cualquiera puede hacerlo”.

He encontrado que toda buena historia tiene cuatro elementos:
1. Tus antecedentes.

2. Las cosas que no te gustan sobre tus antecedentes.

3. Como el Mercadeo en Red o tu compafiia te rescaté.

4. Tus resultados, o cémo te sientes sobre el futuro.
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Para mi, la evolucion para convertirme en presentador paso por varias etapas:
1. Aprender mi historia.
2. Aprender la presentacion estandar sobre la oportunidad.

3. Aprender diferentes presentaciones sobre entrenamiento.

Para resumir este grupo de habilidades, recuerda unas cuantas cosas importantes:
1) Cuando estas buscando prospectos, tu eres el mensajero - no el mensaje.-
Quitate del camino y usa una herramienta de un tercero.

2) Aprende a contar tu historia de una manera que haga que tus prospectos sientan
curiosidad por escuchar mas.

3) Cuando se trata de hablar frente a un grupo de personas, la preparacion es clave.

Cuando estas preparado, es divertido.

CAPITULO SIETE
Habilidad #4—Seguimiento con
Tus Prospectos

Concepto #1 - Dar seguimiento es hacer lo que dijiste que harias. Si dices que

vas a llamar a una hora en especifico, hazlo.
El dijo: “Hijo, una persona bien llega temprano o llega tarde. El ya viene tarde y mi
tiempo es valioso. Dile que me llame si quiere volver a agendar nuestra reunion”. jY

se fue!
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Concepto #2 - La Unica razon para tener una presentacion es para establecer

la siguiente presentacidn, el prospecto eventualmente sera educado sobre la

oportunidad y podra realizar una decisién informada.

Si los llamas cuando dijiste que lo harias y todavia no han revisado el material,
solamente repite el proceso. Recuerda, ellos estan estableciendo la cita y ti estas

siendo profesional al dar seguimiento cuando dijiste que lo harias.

Si dicen “el producto”, entonces posiblemente tu siguiente presentacién sera
relacionada con el producto. Si ellos dicen “libertad financiera”, entonces tu siguiente

presentacion sera relacionada con la oportunidad que se les presenta.
Tal vez quieran hablar con su conyuge, asi que envialos a casa con material que
puedan compartir con su conyuge y establece una fecha y hora para tu seguimiento

(la siguiente presentacion).

Sea lo que sea, nunca termines una presentacion sin establecer la siguiente.

iNunca! Si lo haces, se termino.

Concepto #3 - Toma un promedio de cuatro a seis presentaciones para que

una persona sea parte de esto: Su meta es la educacion y el entendimiento. Es
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dificil educar a alguien con una sola presentacién. Asi que los llevan de presentacion

a presentacion a presentacion, sabiendo que eventualmente todo tendra sentido.

Siempre mantén tu urgencia - pero sé paciente.

Concepto #4 - Condensa la presentacion para mejores resultados: si logras

gue revisen un video, sean parte de una llamada en conferencia, prueben el
producto, asistan a un seminario en la web, participen en una llamada telefénica
entre tres personas, para que después asistan a una reunién en persona (0 en
cualquier combinacion de presentaciones que utilice tu compaiiia), y lo haces todo
en una semana, les das la oportunidad de en verdad pensar sobre como esto puede

cambiar sus vidas.

Preguntas y Objeciones

Si actuas a la defensiva, plantaras una duda en sus mentes. Si eres ofensivo, los

asustaras.

He encontrado que las objeciones caen dentro de dos categorias. La primera es la
creencia limitante de los prospectos en sus propias habilidades. No estan seguros
de que pueden tener éxito. La segunda es una creencia limitante en cuanto al
Mercadeo en Red. No estan seguros de que el Mercadeo en Red les ayude a

alcanzar sus metas en la vida.
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“Sientes/Sentia/Encontré”. Funciona con un concepto de empatia. Cuando un
prospecto ofrece una objecidén, tu respondes con esto: “Sé como te sientes. Yo me
sentia asi. Pero esto es lo que encontré”. Tu puedes usar eso y tener mucho éxito.

También puedes modificarlo en base a tu historia y tu prospecto.

Cuando una persona me dice “Yo no tengo el dinero ahora”, yo les respondo: “Yo
tuve el mismo reto. No tenia dinero suficiente para pagar mis cuentas, mucho menos
para comenzar un nuevo negocio. Pero cuando lo pensé, me di cuenta de que, si
no tenia suficiente dinero para pagar las cuentas ahora, ¢,cémo iba a cambiar eso
en el futuro? Estaba cansado de deber dinero. Estaba cansado de tratar de
sobrevivir. Yo queria mas de la vida. Asi que, ¢ sabes lo que hice? Yo encontré una
manera, y fue la mejor decision que tomé. Déjame preguntarte algo... si en verdad
sintieras que esta era la oportunidad que necesitas para tomar control de tu futuro

financiero, ¢,crees que podrias encontrar una manera de hacer que suceda?”.

Les contaba sobre mi dolor. Y les decia que encontré una manera de resolverlo.

Como resultado de ello, desarrolldbamos un vinculo.

“Se lo que quieres decir. Tengo un amigo que tuvo exactamente el mismo problema.

Déjame contarte su historia”.

“¢ Esto es Mercadeo Multinivel?”.
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“¢ Esto es una de esas cosas?”.

“¢ Es esto un esquema piramidal?”.

“No estoy interesado en Mercadeo Multinivel”.
“No quiero molestar a mis amigos” v,

“¢ Cuanto estas ganando tu?”.

“‘Un momento. Tu tienes una historia. ;Qué sucedid? ¢ Fuiste en alguin momento
parte del Mercadeo en Red?”. Después hay que dejar que cuenten su historia. Eso
los abre. Bajan sus defensas. Si alguien usa la palabra “pirdmide” conmigo, yo
siempre digo esto: “No. Los esquemas piramidales son ilegales, y yo nunca seria

parte de algo ilegal”.

“¢ Qué te hace pensar que molestaras a tus amigos?”, o “Si en verdad creyeras en

el producto, ¢ le contarias a tus amigos sobre ello?”

CAPITULO OCHO
Habilidad #5—Ayudar a Tus Prospectos
A Ser Clientes o Distribuidores

En lugar de realizar preguntas y escuchar sus respuestas, yo hablaba, hablaba y
hablaba. Estaba mas enfocado en ser interesante que en estar interesado. A los

prospectos no les gusta eso. A nadie le gusta.
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v" Primero, vi que los profesionales estan emocionalmente separados del
resultado. En otras palabras, su meta es la educacion y el entendimiento
mientras ayudan al prospecto a tomar una decision que impactaria de
manera positiva sus vidas. No actian como si lo necesitaran. No estan
tratando de “obtener” a nadie. Honestamente tratan de ayudar.

v' Asumen que la persona se unira pues creen fuertemente en la oportunidad.

v Ellos ayudan al prospecto a tomar la decisién al decir “jMe tienes a Mi!”.

“Tenemos un gran producto y una gran oportunidad, pero yo voy a llevar esto hasta
la cima y podemos hacerlo juntos”. Esto da a las personas la tranquilidad de saber
gue no tienen que aprender todo por si mismos.

v' Tienen todo lo que necesitan para que una persona comience desde el punto

indicado.

Hacen una y otra y otra pregunta y son muy buenos al escuchar. Actian como

consultor al ayudar a una persona con un problema.

“¢ Tiene sentido para ti?”
“¢ Qué fue lo que mas te gustoé de lo que acabas de ver?”
“‘Es muy emocionante, ¢ verdad?”

“¢ Puedes ver como esta podria ser una oportunidad para ti?”

Después normalmente me gusta decir esto: “Déjame hacerte una pregunta. En una

escala del uno al 10, con uno siendo cero interés y 10 siendo estar listo para
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comenzar de inmediato, ¢sen donde estas ahora mismo?”. Te daran un numero y
usualmente es muy obvio saber, a partir de su nimero, si necesitan mas informacion

antes de tomar una decision o si estan acercandose a querer empezar ahora mismo.

Pregunta #1: “En base alo que acabas de ver, si fueras a comenzar solamente por
medio tiempo con esta compainiia, ¢ aproximadamente cuanto necesitarias ganar por

mes para poder que valiera la pena?”.

Pregunta #2: “; Aproximadamente cuantas horas a la semana puedes usar para

desarrollar ese tipo de ingreso?”.

Pregunta #3: “; Cuantos meses puedes trabajar esas horas para poder desarrollar

ese tipo de ingreso?”.

Pregunta #4: “Si pudiera mostrarte una manera de desarrollar un ingreso de (su
respuesta a la pregunta #1) al mes, trabajando (su respuesta a la pregunta #2) horas
a la semana sobre (su respuesta a la pregunta #3) meses, ¢estarias listo para
comenzar?”. La mayoria de las veces, tendras una respuesta positiva. Y cuando las
personas dicen “claro, muéstrame como”, puedes sacar tu plan de compensacion y

establecer un plan razonable para que logren sus metas.
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CAPITULO NUEVE
Habilidad #6—Ayudar a Que Tu Nuevo
Distribuidor Pueda Comenzar

Entrevista Para el Plan de Accion - Parte Uno

El validaba su decision de convertirse en distribuidor. El decia cosas como:
“Felicidades en tomar la decision. Estoy orgulloso de ti por tomar las riendas de tu

vida. De ahora en adelante, las cosas van a ser diferentes para ti y para tu familia”.

Entrevista Para el Plan de Accion - Parte Dos

“Si tienes éxito en este negocio, sera porque tu creas el éxito, no yo. Y si fracasas
en este negocio, sera porque tu creas el fracaso, no yo. Tu seras la diferencia entre
el éxito o el fracaso. Yo estoy aqui para guiarte paso a paso, pero no puedo hacerlo

por ti. Estoy aqui para trabajar contigo, pero no soy tu”.

“‘Mi trabajo es ayudarte a que seas independiente de mi lo mas rapido que sea

posible. ¢ Estas de acuerdo en que esa es una buena meta?”

La tercera cosa que decia era esto: “Habra altas y bajas mientras construyes tu
negocio. ¢,Quieres que te deje solo 0 quieres que sea mas persistente y te recuerde

la razén por la que tomaste esta decisién en un principio?”.
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Entrevista Para el Plan de Accion - Parte Tres

1)

2)

3)

4)

5)

Asegurate de que tu nuevo distribuidor cuente con productos apropiados, los
distribuidores nuevos deben tener una dotacion apropiada para que puedan
estar debidamente preparados.

Asegurate de que tu nuevo distribuidor cuente con las herramientas
apropiadas.

Asegurate de que tu nuevo distribuidor se conecte. Muéstrale como encontrar
cosas en el sitio web de la compafiia, en donde se llevaran a cabo los
proximos eventos, donde se llevaran a cabo los seminarios web, etc.
Asegurate de que tu nuevo distribuidor entienda los pormenores basicos del
plan de compensacion.

Asegurate de que tu nuevo distribuidor tenga un entendimiento fundamental
sobre como invitar debidamente a los prospectos para que entiendan mas

sobre lo que tienen por ofrecer.

Entrevista Para el Plan de Accion - Parte Cuatro

El éxito en el Mercadeo en Red no fue algo real para mi hasta que obtuve mi primer

cheque. Cuando llego, todo cambio para mi. Comencé a sofiar con crear una mejor

vida para mi y para mi familia. Ayudar a tu nueva persona a comenzar rapidamente

es vital.
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¢, Como pueden obtener a su primer cliente?

¢, Como pueden obtener a su primer distribuidor?

¢, Puedes alentarlos a que atiendan a su primer evento de la compafia?

¢Qué pasos puedes tomar para ayudarles a obtener su primer cheque por

comision?

Entrevista Para el Plan de Accidn - Parte Cinco

Cuando alguien comienza, siempre existe una linea entre el éxito y el fracaso. En
un lado de la linea, es mas facil renunciar que continuar. En el otro lado de la linea,

es mas facil continuar que renunciar.

¢, Qué puede ayudar a que una persona pase sobre la linea?
* Firmar su primer cliente
* Firmar su primer distribuidor

» Obtener su primer cheque por comision

Como patrocinador, es tu trabajo ayudarles a pasar sobre la linea y que se
MANTENGAN sobre lalinea. Y la linea en verdad nunca desaparece. Siempre esta
ahi y ta, como lider, necesitas estar constantemente atento de donde esta tu gente

a nivel emocional.

CAPITULO DIEZ
Habilidad #7—Promover Eventos
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Pero un tipo de evento en particular es el de mayor poder, y ese es el evento de
“destino”. Es aquel en el que la mayoria de los asistentes se trasladan a una ciudad
diferente, se hospedan en un hotel y participan en conferencias y convenciones,

prueba social”

Hay algo magico al salir de tu rutina diaria y enfocarte completamente en tus suefios.

Una inmersion total, incluso si es sélo por un fin de semana, es algo BUENO.

“Tu puedes conocer el tamano de un hombre por el tamafio del problema que lo
derrumba.”

Cuando vamos a un evento grande, estamos rodeados de personas que piensan
como NOSOTROS. Tienen creencias, esperanzas, suefos, aspiraciones y actitudes

positivas como nosotros.

Eso significa que debes guiar con el ejemplo, y nunca faltar a un evento de destino.
“Eric, obviamente vas a tener que continuar trabajando en tus habilidades entre
evento y evento, pero mi experiencia me ha mostrado que, si permaneces mas que

el resto de las personas en nuestros grandes encuentros, llegaras a la cima.”

La moraleja es que el consejo que recibi hace tantos afios SIRVIO. Porque yo era

ambicioso y hambriento, encontré la manera de superar a las personas menos
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comprometidas y, tal y como ese lider en ingresos me lo dijo, mis ingresos

continuaron creciendo en cada evento.

Los promotores hacen del evento una prioridad para su grupo. Son incansables con

su mensaje. Ellos cuentan historias que inspiran a las personas a actuar.

CAPITULO ONCE
Todo lo que Vale la Pena Toma Tiempo

Si una persona comienza un negocio tradicional, esperan recuperar su inversion en
los primeros afos y posiblemente pagar su inversion inicial en los primeros cinco
afios. Pero cuando una persona inicia un negocio de Mercadeo en Red, esperan
recuperar su dinero en el primer mes, tener rendimientos en el segundo mes y
hacerse ricos en el tercer mes. Y cuando eso no sucede, jterminan culpando al

Mercadeo en Red!

Necesitaba trabajar en mis habilidades para no tener que dejar todo a la suerte, al

momento 0 a mi posicion.

Olvidate del resultado y enfécate en lo que puedes aprender de cada experiencia.
Esto me quitdé mucha presién de encima. Comencé a enfocarme en CUANTAS

experiencias podia tener, porque mientras mas tuviera, mas podria aprender.
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“Un estudiante activo”. “En este mundo o estas creciendo o estas muriendo, asi

que activate y crece.”

iLas personas exitosas en tu empresa estan dispuestas a compartir sus secretos!
Todo lo que necesitas es modelar su actitud y puedes comenzar a disfrutar de sus

resultados.

Jim Rohn también me ensefi6 a ser un lector. No importa qué intente aprender, hay
alguien que ha dedicado toda su vida en ese tema y estad ofreciéndotelo por

centavos. Acepta esa oferta.

Los videos también son una muy buena fuente de aprendizaje.

Enfocate en desarrollar tus habilidades: Buscar prospectos, invitar, presentar, dar

seguimiento, cerrar tratos, hacer que las personas se inicien y promover eventos.

Actla

Casi todo el aprendizaje en MLM esté en el hacer. Si quieres aprender a hablar con
las personas a través del teléfono, entonces habla con mas personas a través del
teléfono. Si quieres aprender como hacer presentaciones en casa, entonces has

MAas presentaciones en casa.
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“En el proceso planea-has-revisa, los nifios hacen planes, los llevan a cabo y luego
reflexionan sobre lo que han hecho. Al hacer esto, los nifios aprender a tomar la
iniciativa, a resolver problemas, a trabajar con otros y a alcanzar sus metas - este

juego se convierte en algo con mejores propésitos y enfoque.

1. Realiza un PLAN.

2. HAZ lo que planeaste.

3. REVISA tus resultados, buenos o malos, para ver cémo lo puedes hacer mejor la
préoxima vez.

4. Realiza un mejor PLAN.

5. HAZ ese mejor plan.

6. REVISA esos resultados, buenos o malos, para ver como puedes hacerlo mejor
la proxima vez.

7. Nunca dejes de aplicar el proceso planea-haz-revisa y tarde que temprano te

convertirds en un experto a base de prueba y error.

Ensena

¢, Te sorprenderias si supieras que ensefiar es una de las mejores maneras de

aprender? Es verdad. Si en realidad quieres dominar algo, enséfale a otros.

Tus relaciones
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Esta es otra leccion importante de Jim Rohn. El me ensefio la Ley de Relaciones
que dice que tu seras el promedio de las cinco personas con las que pases mas

tiempo.

Primero, he dejado de relacionarme con personas que eran téxicas para mi vida.

Segundo, he limitado mis relaciones con personas negativas 0 con personas que

no me estaban ayudando en mi crecimiento hacia mis suefios.

Y tercero, he trabajado en expandir mis relaciones con personas que pueden

ayudarme a ser una mejor persona y un mejor profesional.

Esta bien sofar en grande, pero también debes de ser paciente. Todo lo que tenga
un valor toma tiempo. Continta desarrollando tus habilidades y conviértete en un

estudiante permanente. Esas habilidades estaran contigo el resto de tu vida.

¢Sabes que tienen todos ellos en comun? Ellos trabajan DURO. No me
malentiendas, tienen un gran nivel de vida y aman lo que hacen, pero se parten el
alma haciéndolo. Si quieres tener éxito en Mercadeo Multinivel, tendras que hacer

lo mismo.

Algunas personas en el Mercadeo en Red se desaniman cuando se dan cuenta de

gue se requiere de trabajo. La mayoria de ellos se afilian esperando que sean unas
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vacaciones. Cuando sienten el sufrimiento del crecimiento, salen corriendo. Se
diferente. Puede ser dificil trabajar, pero es un buen trabajo y es la mejor manera

gue conozco para que la persona promedio pueda disfrutar de libertad plena.

CAPITULO DOCE
Todo Vale La Pena

La Carrera Que Tu Crearas

Si decides convertirte en un Profesional del Mercadeo en Red, no solamente crearas
un ingreso para ti, también crearas una carrera. Yo pienso mucho sobre esto.
Considero las habilidades necesarias para ser un doctor, un abogado, el CEO de
una gran compafia, o incluso un musico de clase mundial. Estamos hablando de

un alto nivel de habilidades, y un alto nivel de ingresos.

La Libertad Que Disfrutaras

Libertad es una palabra interesante. Cuando se trata del trabajo, yo pienso que
entendemos el concepto, pero no el significado completo. Para mi, la libertad
significa tener opciones. Significa vivir la vida que yo quiero vivir en lugar de la vida

que otras personas quieren que yo viva.

¢, Recuerdas la imaginacion que tenias cuando eras un nifio? Imagina tu vida sin
limites.
* Te despiertas cuanto terminas de dormir.

» Haces un trabajo que es gratificante y te hace feliz.
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» Puedes trabajar con personas que disfrutas.

* No tienes que ceder todo el tiempo.

* Trabajas cuando quieres trabajar, pero también juegas cuando quieres jugar.
» Pasas mucho tiempo con personas que son importantes para ti.

» Estas viviendo a lo grande y no desperdiciando tu tiempo en una caja.

Las Vidas Que Tocaras

Una cosa es crear libertad para ti y para tu familia, pero es otra cosa distinta el
ayudar a alguien mas a hacer lo mismo.
Hay tantas personas luchando en este mundo. Tu tienes la habilidad de ayudar a

gue las personas vean lo que pueden hacer para su beneficio.

Las Personas Que Conoceras

El Mercadeo en Red me ha presentado a las personas mas increibles. Esta
profesion te da una oportunidad de no solo expandir tu grupo de amigos, sino

también de poder pasar mas tiempo con ellos.

No estoy diciendo que encontraras el amor de tu vida en el Mercadeo Multinivel,

pero Si estoy diciendo que encontraras amistades que duraran para toda la vida.

Los Lugares Que Veras

Si construyes un grande y exitoso negocio de Mercadeo en Red, sucederan unas

cuantas cosas. Primero, ganaras algunos viajes que seran los mejores viajes de tu

%

— p— =
Ene
SE2EC

i

|

@diditalteam10



https://www.instagram.com/digitalteam10/
https://www.grupomarketing.com.co/marketingnoexpertos/
https://www.instagram.com/digitalteam10/

% | MAR
& KE
GRUPO | TING

vida. Segundo, necesitaras apoyar a tu organizacion mientras se expanden a todos
los territorios o paises en los que la compafiia realiza negocios. Y, tercero, tendras

suficiente tiempo y dinero para viajar a donde quieras y cuando quieras.

Las Causas A Las Que Puedes Contribuir

Hay muchas causas nobles. Tal vez quieras dar algo de dinero a tus padres o a

alguien en tu familia, o a una organizacioén que significa algo para ti.

La primera es con tu dinero.

La segunda es con tu tiempo. Como dijo Harvey, puedes dedicar una parte de tu

vida a causas que son importantes para ti.

Y la tercera es probablemente la mas importante, y esa es usar tu influencia. Usa el
tiempo que pasaras apoyando a tu causa y colocalo todo sobre tu influencia. Inspira

a tu organizacion a hacer algo grande contigo.

En su centro, esta profesidon es una incubadora para el crecimiento personal.

» Aprenderas a hacerle frente a tus miedos.

» Aprenderas como resolver problemas.

» Aprenderas como alimentar a tu mente con lo positivo y protegerla de lo negativo.
» Aprenderas como hacerte mas fuerte.

» Aprenderas como ser lider.
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El mas grande beneficio no es obtener lo que quieres. El mas grande beneficio es
en lo que necesitaras convertirte para obtener lo que quieres. Yo aprendi lo que
siempre ha estado ahi, y lo que ha sido pasado de generacion en generacion. El

viaje lo es todo.

Mauricio Guerrero GMP

Mensaje Personal: Considero el libro una exposicion real de los beneficios de tomar
accion y querer ser mejor, utiliza el mercadeo en red como herramienta. Tu
determinacién de conquistar tus anhelos paso por la conveccion de tu vocacion. Las
herramientas para prospectar y reclutar me parecieron muy aplicables, no como
modelos de realidad, si como puntos de referencia, considero este libro como un

instrumento de ventas Uutil, para tu vida.

Bendiciones.
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